Universidad Nacional de Salta
Facultad de Ciencias Econdmicas,
Juridicas y Sociales

RESOLUCION DECECO Ne © 18.1 6

saita, 7 9 JUL 2016

EXPEDIENTE N2 6236/04

VISTO: La planificacion de la asignatura DERECHO PRIVADO OBLIGACIONES Y
CONTRATOS de segundo afio de la carrera Contador Publico Nacional, Plan de Estudios 2003,
que se dicta en la Sede Central de esta Universidad, para el periodo lectivo 2016, presentada
por la Abg. Emilia FORNARI, Profesora Asociada de la mencionada asignatura, y;

CONSIDERANDO:

Que a fs. 110, del expediente de referencia, obra despacho N° 74 de la Comisién de
Docencia con dictamen favorable.

Que el Art. 113, inciso 8 de la Res. A. U. N2 01/96, Estatuto de la Universidad Nacional
de Salta establece como una atribucién del Consejo Directivo la de aprobar Programas
Analiticos y la Reglamentacidn sobre régimen de regularidad y promocidn.

Que mediante las Resoluciones N2 420/00 y 718/02, el Consejo Directivo de esta
Unidad Académica, delega al Sefior Decano las atribuciones antes mencionadas.

POR ELLO, en uso de las atribuciones que le son propias,

EL DECANO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS,
JURIDICAS Y SOCIALES
RESUELVE:

ARTICULO 1.- TENER POR APROBADA la planificacion que obra de fs. 92 a 107, de la
asignatura optativa DERECHO PRIVADO OBLIGACIONES Y CONTRATOS de segundo afio de la
carrera Contador Publico Nacional, Plan de Estudios 2003, que se dicta en la Sede Central de
esta Universidad, para el periodo lectivo 2016, presentada por la Abg. Emilia FORNARI,
Profesora Asociada de la mencionada asignatura, cuyo programa analitico y de examen,
bibliografia, régimen de regularidad y promocién obran como Anexos |, Il y lll de la presente
Resolucién.

ARTICULO N2 2.- HAGASE SABER a la Profesora Emilia FONRNARI, al Departamento Juridico,
a Direccién General Académica, a las Direcciones de Alumnos e Informatica y al C.E.U.C.E,

para su toma de razén y demas efectoi.w,

UGO CLAROS
DEGANO
Fe. de Cs. Econ. Jur. y Soc. - UNSa.
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ANEXO | RESOLUCION DECECO N2 @ o I } C
PLANIFICACION ANUAL DE LA ASIGNATURA

CARRERA(S): CPN.

ASIGNATURA: Derecho Privado, Obligaciones y Contratos
ANO DE LA CARRERA: segundo

CUATRIMESTRE: Primero

CARGA HORARIA SEMANAL: Seis horas semanales

PERIODO LECTIVO: 2016

EQUIPO DOCENTE:

DOCENTE CATEGORIA DEDICACION
Emilia Fornari Profesora Asociada Semiexclusiva
Gloria L. Kulisevsky de Barrandeguy Jefe Trabajos Practicos Semiexclusiva
Elizabeth Safar Auxiliar de Primera Semiexclusiva
Patricia Pomares Auxiliar de Primera Semiexclusiva
Magdalena Briones Auxiliar de Primera Semiexclusiva
Maria Guadalupe Villagran Jefe Trabajos practicos Semiexclusiva
Noel Zarate Auxiliar de Primera Simple

Pablo Muifios Auxiliar de Primera Simple

IMPORTANCIA E INTEGRACION EN EL PLAN DE ESTUDIOS

Materia que constituye pilar fundamental en el drea del Derecho Privado de todo el plan de estudios de la
carrera. Asignatura base para el abordaje tanto de materias especificas del drea contable, estadistica,
financiera y tributaria como del Derecho Societario, Concursal y Tributario. Su conocimiento es fundamental
para la comprensidn de los actos y contratos mercantiles en particular, indispensable para la formacidn tedrica
y practica de los futuros contadores Publicos. Completa los principios y contenidos de la materia Derecho Civil.
Prepara al futuro profesional para conocer aspectos esenciales de la gran variedad de contratos comerciales,
desde los iniciales de la actividad comercial hasta los mas modernos.

Su contenido ha variado significativamente con la sancién y puesta en vigencia del Cédigo Civil y Comercial de
la Nacidn, que suma contratos nuevos incorporados, y lo innovador en todo lo relativo a la contratacion via
informatica y a las normas de proteccién al consumidor.

OBJETIVOS

Lograr que el alumno adquiera el conocimiento de aspectos relevantes del Derecho Comercial en su conjunto y
de aspectos practicos Gtiles para adentrarlo en el conocimiento de materias de la curriculay de su futura vida
profesional. Que el alumno llegue a diferenciar instituciones propias de la actividad mercantil y pueda
compararlas con otras instituciones de distintas ramas del derecho. Adquiera las herramientas juridicas para
entender los distintos aspectos del derecho comercial. Incorpore a su léxico la terminologia juridica propia de
la materia. Conozca los efectos legales usuales de contratos comerciales en particular, asi como detalles vy
aspectos fundamentales de la disciplina, su aplicacidn a los contratos tipicos de las empresas bancarias, de
seguro, de transporte, bolsas y mercados, warrant, fideicomisos, contratos informaticos Pueda comprender las
previsiones de un contrato comercial en particular y aplicarlas resolviendo algunas situaciones précticas.
Adquiere formacidn especifica en las distintas areas que el contador podra actuar ejerciendo su profesién tanto
en materia en bancos, empresas de seguro, fideicomisos y del comercio en sentido amplio.

“Asimismo con las evaluaciones en forma oral se pretende introducirlos en la practica de la exposicién verbal
"'eprfdenada y clara, en lo que se refiere a los conceptos relacionados con sus incumbencias, adquiriendo asi
ﬁ_a'fiiilidad necesaria para su futuro desempefio profesional.

PROGRAMA DE CONTENIDOS (ANALITICO Y DE EXAMEN)

PR&GRAMA ANALITICO DERECHO PRIVADO, OBLIGACIONES Y CONTRATOS

(22 afio de CPN): Se adjunta como anexo, en el que se incorporan las reformas introducidas por el Nuevo
Cbﬁdigo Civil y Comercial de la Nacién.-
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METODOLOGIA:

Se dictardn en dos cursos (sendas comisiones) de un cuatrimestre de duracién, en el que se cumplird con tres
clases semanales de dos horas de reloj de duracion cada una. Si bien las clases serdn en su mayoria magistrales,
algunos puntos se desarrollaran mediante clases expositivas y con casos practicos. .Abarcando en su dictado la
totalidad del programa. Los desarrollos tedricos se efectuaran en las dos primeras clases de la semana v, se
habilitard una tercera clase semanal, para trabajar en aspectos puntuales del dictado de la materia, orientada
como clase de practica y / o de profundizacién de los contenidos dados en las dos primeras clases de cada
semana. Esta clase también servird de apoyo, para los estudiantes que rinden la materia en condicidn de libres
o que provienen de planes anteriores.

Todo el cuerpo docente trabajara en el dictado de las clases asi como en la evaluacién de los trabajos practicos,
parciales y clases de consulta, en forma organizada, bajo la supervisién de su responsable Dra. Emilia Fornari.

CRITERIOS Y SISTEMA DE EVALUACION:

Al finalizar la unidad 5 se rendirad un parcial para evaluar lo ensefiado hasta esa oportunidad. Los reprobados
rinden un recuperatorio. Los que en el parcial obtienen una nota igual o superior a 7 tienen la posibilidad de
promocionar la materia. A ese efecto formaran una comisién especial con mas exigencias y frecuencia de
evaluaciones como asi también instarles la participacién que servird para evaluarlos. Los aspirantes a
promocionar, rendirdn un segundo parcial con idéntica nota minima { 7) y los que aprueben promocionaran la
materia con la aprobacién de un coloquio oral. El resto de los alumnos — los no promocionables- deberdn
aprobar los 2 parciales o sus recuperatorios para obtener su condicién de regular. En el primer parcial o su
recuperatorio y el segundo parcial deberan obtener una calificacidn igual o superior a cuatro.

El criterio para evaluar, estara dado principalmente, por la adquisicion por parte del alumno, de principios
basicos, generales de la materia, indispensables para el estudio de los contratos comerciales en particular y la
resolucién de algunos casos practicos, asi como la obtencién de terminologia elemental de la materia.

Dada la imposibilidad de controlar con certeza la asistencia a clases — dado la cantidad de estudiantes por
comision aproximadamente 400- se ha decidido que la asistencia a clase no sea requisito para regularizar la
materia.-

CONDICIONES PARA OBTENER LA REGULARIDAD Y/ O PROMOCIONALIDAD:
Las explicitadas en el recuadro anterior.-

RECURSOS A UTILIZAR:
Recursos humanos:
Recursos fisicos: Anfiteatro para cuatrocientas personas como minimo.

Material didactico: Elementos comunes en buen estado. Pizarra, microfono, etc.

ORGANIZACION DEL DICTADO DE CLASES

N2 Comisidn Teo-rlca/Pr Responsable Horas Semanales
actica
Dos Si Dra. Emilia Fornari, quien organizard y supervisard todo el | Seis, en tres clases
Comisiénes dictado de la materia con la colaboracion de las Dras. Gloria | de dos horas de reloj
de 400 K de Barrandeguy y Maria Guadalupe Villagran Los auxiliares | cada una.
alumnos cada de Primera serdn supervisados por la Dra. Fornari en todas | Dias: lunes,
una las actividades programadas que les fueran asignadas miércoles, jueves vy
viernes .-
- | BIBLIOGRAFIA BASICA
“LAUTOR TITULO EDITORIAL Lugar y afio de edicién
Nuevo Cédigo Civil y Comercial | [dem Rubinzal- culzoni Buenos Aires 2015
de la Naciéon
Garrone José Alberto Manual de Derecho | Abeledo Perrot Buenos Aires — Ediciones
' Comercial posteriores a 1984.
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BIBLIOGRAFIA BASICA
Halperin Isaac Lecciones de Seguro De Palma Buenos Aires
Farina: Nuevos Contratos Buenos Aires

Comerciales
Nuevo Codigo Civil y Comercial | Tratado exegttico JAlterini | La Ley Buenos Aires 2015
Comentado
Fernando Legén Letra de Cambio y Pagaré.

Fernandez y Gomez Leo- Regimen Juridico del Cheque- Ley 24452.

De consulta: Cod. Civil y Comercial de la Naicén — Analizado- comparado y concordado Direccién Alberto
Bueres — Hammurabi
Codigo Civil y Comercial de la Nacién — Comentado- Julio Cesar Rivera y Graciela Medina — Buenos Aires La Ley -

La Bibliografia se ampliard en la medida que se publiquen libros que traten las modificaciones del Codigo Civil y
Comercial de la Nacién.-

PLANIFICACION DEL DICTADO DE CLASES Y EVALUACIONES .- En anexo adjunto.
ACTIVIDADES DE INVESTIGACION

Titulo Propdsito/Objetivos Evaluacién/Avance Equipo de trabajo

A determinar por los integrantes de
la catedra.

ACTIVIDADES DE CAPACITACION Y PERFECCIONAMIENTO DOCENTE

Curso Docente/s Lugar y fecha

A determinar por los responsables de la cétedra, segin posibilidades
presupuestarias de la Unidad Académica.

PARTICIPACION EN REUNIONES CIENTIFICAS

Reuniones cientificas Lugar y fecha

A fijar por los responsables de la catedra, segun posibilidades presupuestarias.

ACTIVIDADES DE EXTENSION Y/O SEMINARIOS

Tipo de Actividad Responsables Fecha y lugar de ejecucién

A determinar por los responsables de la catedra.

DISTRIBUCION HORARIA SEMANAL ESTIMADA DEL EQUIPO DOCENTE:

Docente Docencia | Investigacidn Gestién | Extensién

Cada Docente seglin las horas de dedicacién de su
designacién.

OTRAS ACTIVIDADES

A determinar por el responsable de la Cétedra. En principio — segln la cantidad de estudiantes que cursen y la
capacidad del aula asignada se preven trabajos practicos de los alumnos — guiados por integrantes de la
citedra. tendientes a conocer las realidades y aplicaciones practicas, funcionamiento de registros, ect, que
optimicen el conocimiento de los distintos contratos y operaciones comerciales incluidos en el programa.-

. OBSERVACIONES:

Todo el cuerpo docente estd afectado al dictado de la presente materia y también al dictado de la materia
Detecho Il para la carrera de Licenciados en Administracién, con una carga horaria similar. Con lo que en el
primer cuatrimestre se dictan dos materias por separado. En el segundo cuatrimestre se dicta también Derecho
Societario.
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ANEXO 11 RESOLUCION DECECO N2
PROGRAMA ANALITICO DERECHO PRIVADO OBLIGACIONES Y CONTRATOS

Modificado conforme el Nuevo Cédigo Civil y Comercial de la Nacidn (Ley 26694)
Plan 2003 - Carrera CPN

UNIDAD DIDACTICA N°1:

1. Derecho Comercial en su evolucién histdrica. Importancia en el desarrollo de la economia. Unificacion
legislativa del Derecho Privado a partir de la Ley 26.994, autonomia didéctica y académica.

2. Unificacién del Derecho Privado. Ley y Derecho. Usos y costumbres. Fuentes. Reglas de interpretacion.
Buena fe. Abuso del derecho. Orden publico y fraude a la ley.

3. lurisdiccién (civil y comercial). Organizacién de la justicia nacional y de Salta. lurisdiccion arbitral -
Contrato de arbitraje.

4. El Registro Publico: funciones e importancia. Otros registros: de créditos prendarios y leasing. Del
Automotor. De la propiedad Inmueble. Organismos de contralor: BCRA. Superintendencia de Seguros de
la Nacidn. Inspeccién General de Justicia. Inspeccién de Personas Juridicas. Funciones de cada uno.-

UNIDAD DIDACTICA N° 2:

5. Empresa comercial. Concepto. Naturaleza juridica. Elementos. Gestidn. Participacidn. Cogestion.
Autogestidn. La empresa como institucidn y organizacién. Empresa y establecimiento. Sociedad, Empresa
y Fondo de Comercio: Conceptos y diferencias. Sucursal, agencia vy filial. Procedimiento de transferencia
del fondo de comercio-Ley 11.867.

6. Derecho del consumidor y relaciones de consumo. Las reformas legislativas del afio 2014. Ley de Defensa
del Consumidor (24.420 con las reformas introducidas por la Ley 26.993): normas de proteccién y defensa
de los consumidores, objeto, ambito de aplicacién. Interpretacién.

7. Bolsas, Mercados. Clases. Funciones. Operadores de bolsas y mercados de cereales y otros productos.
Funcionamiento.

UNIDAD DIDACTICA N° 3:

8. Valor probatorio de los instrumentos particulares. Contabilidad y estados contables: obligados,
inobservancia. Aspecto formal y material de la contabilidad. Sujetos excluidos. Modos de llevar la
contabilidad. Registros indispensables. Prohibiciones. Conservacidn. Actos sujetos a autorizacidn. Eficacia
probatoria.

9. Obligaciones en general. Definicién. Requisitos. Causa. Prueba. Efectos con relacién al acreedor y al
deudor. Deber moral. Buena fe. Acciones de los acreedores: accién directa y accién subrogatoria.

10. Obligaciones de dar. Obligaciones de dar dinero, concepto, obligacion del deudor, intereses
compensatorios, moratorios y punitorios. Anatocismo. Facultades judiciales. Cuantificacién de un valor.

11. Obligaciones de hacer y de no hacer: Concepto. Prestacion de un servicio. Realizacién de un hecho.
Ejecucidn forzada.

UNIDAD DIDACTICA 4:

12. Clasificacion. Obligaciones alternativas. Concepto, clases. Obligaciones alternativas regulares e irregulares.
Obligaciones facultativas. Obligaciones con cldusula penal y sanciones conminatorias. Obligaciones
divisibles e indivisibles. Obligaciones: Simplemente mancomunadas. Solidarias. Solidaridad pasiva.
Solidaridad activa.

13. Extincién de las obligaciones: Pago: Definicién, objeto, identidad, integridad, tiempo, lugar, validez,

... legitimacién. Efectos. Mora. Beneficio de competencia. Prueba del pago. Imputacién.

! Pago por consignacién, consignacién judicial y extrajudicial. Pago por subrogacién. Compensacidn:

'gsgeaes, efectos. Confusidn: concepto, efectos. Novacién: definicién, efectos. Dacién en pago. Renuncia.

Remision. Imposibilidad de pago.

UNIDAD DIDACTICA N° 5
: 15 Cor}@'atos definicién, libertad de contratacidn, efecto vinculante Interpretacién e integracién de los
coniratos. Clasificacion.
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Formacidn del consentimiento: oferta y aceptacion, supuesto de acuerdo parcial. Contratos de adhesion.
Clausulas abusivas. Tratativas contractuales. Contratos preliminares. Incapacidad e inhabilidad para
contratar.

Objeto. Causa. Forma. Prueba. Efectos. Responsabilidad: a) por saneamiento; b) por dafios; c) por
eviccién; d) por vicios ocultos. Extincidn y adecuacidn del contrato.

Contratos de consumo: relacion y contrato de consumo. Formacién del consentimiento: practicas
abusivas. Informacién y publicidad dirigida a los consumidores. Cldusulas abusivas.

UNIDAD DIDACTICA N° 6:

19.

20.
21.

Contrato de compraventa. Definicion. Cosa vendida. Precio. Obligaciones de las partes. Pago del precio.
Cldusulas optativas. Boleto de compraventa de inmuebles, oponibilidad en concurso o quiebra. Permuta.
Suministro.

Locacidn de cosa, obra y servicio: definicién de cada instituto, Objeto y destino.

Leasing: concepto, objeto, canon y pago de precio residual oportunidad Responsabilidades. Forma e
inscripcion, cancelacidon de la inscripcion. Incumplimiento y ejecucién en caso de inmuebles. Normas
supletorias.

UNIDAD DIDACTICAN® 7:

22.

23.

24.

Mutuo: concepto, obligacién del mutuante. Onerosidad. Plazo y lugar de restitucion. Incumplimiento del
mutuario. Comodato: concepto, prohibiciones, obligaciones de las partes, extincién.

Fianza: concepto, obligaciones que pueden ser afianzadas, fianza general, forma, extensién. Efectos entre
fiador y acreedor. Beneficio de excusidn. Efectos entre deudor y el fiador, entre cofiadores. Extincién.
Contratos de garantia: concepto, clasificacién. Garantias Reales: Prenda Comercial. Prenda con Registro.
Requisitos de las obligaciones y de los bienes- respectivamente- que pueden ser objeto de estas garantias.
Warrant, certificado de depdsito. Venta de los bienes depositados. Constitucién de prenda sobre los
mismos. Caracteristicas de las la obligaciones a garantizar. -

UNIDAD DIDACTICA N° 8:

25.

26.

27.

Mandato. Representacién. Onerosidad. Capacidad. Obligaciones de las partes. Extincién. Consignacion.
Corretaje. Depésito.

Fideicomiso: definicién, clases, contenido, plazo, condicién, forma, sujeto. Pautas de actuacién. Rendicién
de cuentas. Dispensas prohibidas. Cese y sustitucion del fiduciario. Fideicomiso en garantia. Aceptacidn
del beneficiario y del fideicomisario, Efectos.

Transporte: definicién. Oferta al publico. Responsabilidad del transportista. Transporte de personas.
Transporte de cosas.

UNIDAD DIDACTICA N° 9

28.

29.

Contratos bancarios: Contratos bancarios entre consumidores y usuarios. Depdsito bancario. Cuenta
corriente bancaria. Préstamo y descuento bancario. Apertura de crédito. Servicio de caja de seguridad.
Custodia de titulos. Factoraje.

Contratos informaticos: concepto, caracteres. Proteccién juridica del software como propiedad
intelectual. Comercio electrénico e internet. Concepto. Caracteres. Contratacién electrénica y contrato a
distancia. Forma y prueba de los contratos electrdnicos. Documento electrénico y documento digital.
Correo electrénico. Firma digital. Documentos no firmados. Documentos con firma electrénica validada o
reconocida: efectos. Equiparacion a la exhibicidn de libros.

UNIDAD DIDACTICA N° 10

Seguros: empresas y contrato de seguros. El seguro como institucion econdmica. Origen y evolucion.
Regulacién legal del contrato de seguro. Empresas de seguro. Concepto. Constitucién y funcionamiento.
%Regulacién legal. Control: alcance y organismos de contralor. Procedimiento para constituir una compafiia
seguradora: control de la actividad asegurador. Alcance.
Elementos del seguro: interés asegurable: concepto. Quienes podrian tener ese interés Riesgo: concepto.

-/ Importancia del riesgo en los distintos aspectos del contrato y de la empresa de seguro. Primas: concepto:
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determinacion. Distintos tipos de prima. Prueba de la contratacién del seguro. Péliza. Emisién. Cobertura
y alcances.

Contrato de seguros: concepto. Regulacidén legal. Caracteres. Objeto. Sujetos. Forma. Prueba.
Interpretacion. Extincidn. Obligaciones y cargas de las partes.

Cargas legales y convencionales. Enumeracion de las cargas y efectos de cada una. Sancién por
incumplimiento de las cargas

UNIDAD DIDACTICA N° 11.-

29.

30.

31.

32,

33.

34.
35.

36.

Derecho del asegurador en caso de reticencia: en el seguro de personas. En los patrimoniales.
Obligaciones del asegurador. Calculo de la indemnizacién. Plazo de pago. Prescripcién en materia de
seguros.- Comienzo y fin de la cobertura.

Clasificacion de los seguros, distintos aspectos de clasificacién. -

Seguros de dafios. De Incendio. Seguro de automotores: cobertura. Seguro de dafios. Agricolas y de
animales: riesgos cubiertos. Cargas convencionales para estos seguros. Prevencion.

Seguro de responsabilidad civil. Riesgo cubierto. Accién del damnificado. Ocurrencia del siniestro.
Distintas coberturas: dafios en personas y cosas, mala praxis. Accién judicial. Defensa del asegurado en
sede judicial. Obligatoriedad de contratacion.

Seguros de Personas. Seguro de vida. Seguro de accidentes personales. Incapacidad. Conceptos riesgos
cubiertos en cada caso. Seguro de vida. Seguro de accidentes personales. Incapacidad.

Infraseguro. Sobreseguro. Pluralidad de seguros. Reglas para calcular indemnizacidn en estos supuestos.-
Efectos de la reticencia - Culposa o dolosa.- Derecho del asegurador en caso de reticencia: en el seguro de
personas. En los patrimoniales.

Obligaciones del asegurador. Calculo de la indemnizacién. Plazo de pago. Prescripcién en materia de
Seguros.- )

UNIDAD DIDACTICA N° 12:

37.

38,

39.

40.

41.

Titulos de Crédito: Concepto. Caracteristicas. Clases. Importancia en la economia.

Caracteres en los que asienta la teorfa de los titulos de crédito: necesidad- Literalidad-Autonomia-
Concepto vy alcance de cada uno. Normas legales que los receptan.- Legitimacidn. Concepto formas de
obtenerla

Clasificacion de los titulos de crédito: titulos a la orden- al portador- nominativos- endosables o no- no a la
orden- causales- abstractos. Conceptos, efectos y ejemplos de cada uno.

Transmisién de los titulos de crédito: endoso. Instrumentacion - Concepto. Clases. Distintas funciones.-El
aval- concepto - instrumentacidn. Solidaridad cambiarfa.

Prescripcién liberatoria en los titulos circulatorios. Distintos supuestos.-

UNIDAD DIDACTICA N°13:

42.

43,

Letra de Cambio. Concepto. Pagaré: concepto. Sujetos intervinientes. Aceptacidn. Vencimientos previstos
en la ley. Solidaridad. Aval. -

Cheque: concepto. Funcidn econdmica. Regulacion legal. Circulares del Banco Central de la Republica
Argentina. Cheques de pago comun Concepto y caracteristicas -. Cheque de pago diferido. Plazo. Registro.

'a‘.'_""-‘gfectos Aval. Trasmisibilidad. Presentacion. Pago. Rechazo: causales. Libramiento de cheques sin

‘bmwsnon de fondos. Consecuencias del rechazo: econdmicas, administrativas, penales. Concepto,

regzmen legal.- Cadmaras compensadoras: concepto, funciones. Modalidades de libramiento: cheques
crg;zados Cheque imputado-Cheque certificado- Concepto y efectos de cada caso.
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Planificacion dictado de clases y evaluaciones

Derecho Privado Obligaciones y Contratos

Fecha | Clase | Com | Responsable | Temas

Presentacion de la materia, relacién con la curricula de la carrera.

Modalidad de cursado, requisitos obtencion regularidad.

1) Derecho Comercial en su evolucidén histdrica.Importancia en el

desarrollo de la economfia. Unificacién legislativa del Derecho
Privado a partir de la Ley 26.994, autonomia didactica vy
académica.

Jurisdiccidn (civil y comercial). Organizacién de la justicia nacional y

Maria de Salta. Jurisdiccion arbitral = Contrato de arbitraje.
14/03 1e 1 Guadalupe | El Registro de Comercio: funciones e importancia. Otros registros: de
VILLAGRAN | créditos prendarios y leasing; del automotor; de la propiedad

Inmueble. Organismos de contralor. Fundamentos: BCRA.

Superintendencia de Seguros de la Nacidn. Inspeccién General de

Justicia. Inspeccién de Personas Juridicas. Funciones de cada uno.

Bolsas. Mercados. Clases. Funciones.

2.- Unificacion del Derecho Privado. Ley y Derecho. Usos vy

costumbres. Fuentes. Reglas de interpretacion. Buena fe. Abuso del

derecho. Orden publico y fraude a la ley.
15/03 10 5 Noe‘I Angel |Idem clase anterior
Zarate

3.- Empresa comercial. Concepto. Naturaleza juridica. Elementos.
16/03 y . Elizabeth Sociede.zd,. Empresa y Fondo Fie Comercio: Conc.eptc‘n; y diferencias.
17/03 29 ly2 SAFAR Procedimiento de transferencia de.la ley 11867: Finalidad.

Bolsas, Mercados. Clases. Funciones. Operadores de bolsas vy

mercados de cereales y otros productos. Funcionamiento.

Pablo Repaso dos primeras clases y trabajo practico
18708 < MUINOS

Derecho del consumidor y relaciones de consumo. Las reformas
21/03y Maria legislativas 2014. Ley de Defensa del Consumidor (24.420 con las
22/03 1y2| Guadalupe |reformas introducidas por la Ley 26.993): normas de proteccion y

VILLAGRAN |defensa de los consumidores, objeto, &mbito de aplicacién.

Interpretacion.

8. Valor probatorio de los instrumentos particulares. Contabilidad vy
23/3y . Noel Angel estadgs contables: o.b_[igados, ' inobserva.ncia. Aspecto formal vy
29/03 39 1y2 SATERTE materle.ﬂ. de la cc?ntabm_dac_i. Sujetos exclmd.os.'l\nodos de IIeva.rrla

contabilidad. Registros indispensables. Prohibiciones. Conservacion.

Actos sujetos a autorizacion. Eficacia probatoria.

Obligaciones en general. Definicidn. Requisitos. Causa. Efectos con

relacién a acreedor y deudor Deber moral. Buena fe. Acciones de los

acreedores: accidn directa y accidn subrogatoria..
Maria Obligaci?nes de dar. Obligaciones de dar dinero. Concepto,
28/3y iy2| Guadalupe obligacién del Deudor, Intereses compensatorios, moratorios vy
VILLAGRAN punitorios. Clausula penal. Anatocismo.

Facultades judiciales. Cuantificacién de un valor

Obligaciones de dar moneda extranjera. Obligaciones de hacer y de

no hacer. Concepto . Prestacion de un servicio. Realizacién de un

hecho. Ejecucion forzada.
Emilia REPASO
FORNARI,
iy2 Pablo
MUINOS
Elizabeth | Clasificacién.  Obligaciones  alternativas.  Concepto,  clases.




5/04 SAFAR Obligaciones alternativas regulares e irregulares. Obligaciones
facultativas. Obligaciones con cldusula penal vy sanciones
conminatorias. Obligaciones divisibles e indivisibles. Obligaciones:
Simplemente mancomunadas. Solidarias. Solidaridad pasiva.
Solidaridad activa..

Extincién de las obligaciones:Pago, definicidn objeto, identidad,

integridad, tiempo, lugar, validez, legitimacion. Efectos. Mora.

Beneficio de competencia. Prueba del pago. /Imputacidn.

Pago por consignacidn, consignacién judicial y extrajudicial. Pago por

subrogacidén. Compensacién: especies, efectos. Confusidn: concepto,

efectos. Novacién: definicidn, efectos. Dacién en pago. Renuncia.

Remisién. Imposibilidad de pago.

Contratos: definicidn, libertad de contratacién, efecto vinculante

Interpretacién e integracidn de los contratos. Clasificacién.

14.- Formacidn del consentimiento: oferta y aceptacién, supuesto de

acuerdo parcial. Contratos de adhesién. Cldusulas abusivas.
Maria Tratativas contractuales. Contratos preliminares. Incapacidad e

4/4y 1y2| Guadalupe inhabilidad para contratar.

7/4 VILLAGRAN 15.- Objeto. Causa. Forma. Prueba. Efectos. Responsabilidad: a) por
saneamiento; b) por dafios; ¢) por eviccidn; d) por vicios ocultos.
Extincidn y adecuacion del contrato.

16.- Contratos de consumo: relacién y contrato de consumo.
Formacién del consentimiento: prdacticas abusivas. Informacion vy
publicidad dirigida a los consumidores. Clausulas abusivas.
Emilia Repaso para el parcial de la comisidn 1I
FORNARI, | No hay clases para la comisién I.
8/4 2
Pablo
MUINOS

6/4y PRIMER PARCIAL. 3 dias ss. A finalizar Unidad 5ta.

12/04 Temas: Bolilla N° 1 a Bolilla N° 5 ( ambas inclusive)
6ta. Clase
Contratos en particular:

Contrato de compraventa. Definicion. Cosa vendida. Precio.
Obligaciones de las partes.. Pago del precio. Clausulas optativas.
— Boleto de compraventa de inmuebles, oponibilidad en concurso o
11/4y 1v2 | Guadalupe quiebra. Permuta. Suministro.
14/04 Y P 18.- Locacion de cosa, obra y servicio: definicién de cada instituto,
VILLAGRAN Objeto y destino.
19.- Leasing: concepto, objeto, canon y pago de precio,residual
oportunidad Responsabilidades. Forma e inscripcidn, cancelacién de
la inscripcién.. Incumplimiento y ejecucién en caso de inmuebles,
Normas supletorias.
Mutuo: concepto, obligacidn del mutuante. Onerosidad. Plazo y lugar
de restitucion. Incumplimiento del mutuario. Comodato: concepto,
prohibiciones, obligaciones de las partes, extincion.
Fianza: concepto, obligaciones que pueden ser afianzadas, fianza
Ermilia general, f.o'rma, extension. Efectos entre ﬂad_or y acreedor. B'eneficio
13/4 Y FORNARI y de‘ex'c,usmn. Efectos entre deudor y el fiador, entre cofiadores.
19/04 Y21 Noel Angel EXpiCl; ; R .
7ARATE 22. Contratos de garantia: concepto, clasificacidn. Garantias Reales :
Prenda Comercial. Prenda con Registro. Requisitos de las
obligaciones y de los bienes- respectivamente- que pueden ser
objeto de estas garantias. Warrant, certificado de deposito. Venta de
los bienes depositados. Constitucién de prenda sobre los mismos.
Caracteristicas de las la obligaciones a garantizar.-
i3 Maria Mandato. Repr’esentacién. Onerosidad capacidad. Obligaciones de las
, Guadalupe | partes. Extincidn.

\




VILLAGRAN

Consignacion. Corretaje. Depdsito. Concepto. Obligaciones vy
derechos de las partes.

Fideicomiso: definicidn, clases, contenido, plazo, condicién, forma,
sujeto. Pautas de actuacién. Rendicidn de cuentas. Dispensas
prohibidas. Cese y sustituciéon del fiduciario. Fideicomiso en garantia.
Aceptacién del beneficiario y del fideicomisario, Efectos.

25.- Transporte: definicion.. Oferta al publico. Responsabilidad del
transportista. Transporte de personas. Transporte de cosas.

20/4y
26/04

ly2

Emilia
FORNARI y
Elizabeth
SAFAR

Contratos bancarios: Contratos bancarios entre consumidores vy
usuarios. Deposito bancario. Cuenta corriente bancaria. Préstamo y
descuento bancario. Apertura de crédito. Servicio de caja de
seguridad. Custodia de titulos. Factoraje.

Tarjeta de Crédito. Concepto mecanismo de funcionamiento.
Contratos informéticos: concepto, caracteres. Proteccidn juridica del
software como propiedad intelectual.. Comercio electrénico e
internet. Concepto. Caracteres. Contratacidn electrdnica y contrato a
distancia. Forma y prueba de los contratos electrénicos. Documento
electrénico y documento digital. Correo electrénico. Firma digital.
Documentos no firmados. Documentos con firma electrénica
validada o reconocida: efectos. Equiparacidn a la exhibicidn de libros.

22/04

ly2

Pablo
MUINOS

Repaso y practico

25/4y
28/4

ly2

Maria
Guadalupe
VILLAGRAN

28.- Seguros: empresas y contrato de seguros.

El seguro como institucién econémica. Origen y evolucién. Regulacidn
legal del contrato de seguro.

- Empresas de seguro. Concepto. Constitucién y funcionamiento.
Regulacién legal. Control: alcance y organismos de contralor.
Procedimiento para constituir una compafiia aseguradora: control de
la actividad asegurador. Alcance.

29.- Elementos del seguro: interés asegurable: concepto. Quienes
podrian tener ese interés Riesgo: concepto. Importancia del riesgo en
los distintos aspectos del contrato y de la empresa de seguro. Primas:
concepto: determinacidn.

Prueba de la contratacidon del seguro. Poliza. Emisién. Cobertura y
alcances.

29/04

ly2

Repaso y practico

27/4y
3/05

ly2

Noel Angel
ZARATE

31.- Contrato de seguros: concepto. Regulacion legal. Caracteres.
Objeto. Sujetos. Forma. Prueba. Interpretacién. Extincidn
Obligaciones y cargas de las partes.

Cargas legales y convencionales. Enumeracion de las cargas y efectos
de cada una. Sancion por incumplimiento de las cargas

Efectos de la reticencia — Culposa o dolosa.-

Derecho del asegurador en caso de reticencia: en el seguro de
personas. En los patrimoniales.

Obligaciones del asegurador. Calculo de la indemnizacién. Plazo de
pago. Prescripcion en materia de seguros.-

Comienzo y fin de la cobertura.

ly2

Maria
Guadalupe
VILLAGRAN

Clasificacidn de los seguros, distintos aspectos de clasificacidn.-
Seguros de dafios. De Incendio. Seguro de automotores: cobertura.
Seguro de dafios. Agricolas y de animales: riesgos cubiertos. Cargas
convencionales para estos seguros. Prevencidn.

Seguro de responsabilidad civil. Riesgo cubierto. accion del
danmificado. Ocurrencia del siniestro. Distintas coberturas: dafios en
personas y cosas, mala praxis. Accién judicial. Defensa del asegurado
en sede judicial.Obligatriedad de contratacidn.

Seguros de Personas. Seguro de vida. Seguro de accidentes
personales. Incapacidad. Conceptos riesgos cubiertos en cada caso.




Seguro de vida. Seguro de accidentes personales. Incapacidad.
Infraseguro. Sobreseguro. Pluralidad de seguros. Reglas para calcular
indemnizacion en estos supuestos.

6/5 Patito Repaso y practico de Seguros
MUINOS
33.- Titulos de Crédito: Concepto. Caracteristicas. Clases.
Importancia en la economia.
- 34.- Caracteres en los que asienta la teoria de los titulos de crédito:
Emilia . . . 3
4/5 FORNARI y necesidad- Literalidad- Autonomia- Concepto y alcance de cada uno.
y ly2 Elizabeth Normas legales que los receptan..- Legitimacién. Concepto formas de
10/5 SAFAR obtenerla
35.- Clasificacién de los titulos de crédito:: titulos a la orden- al
portador- nominativos- endosables o no- no a la orden- causales-
abstractos. Conceptos, efectos y ejemplos de cada uno.
36.- Transmisién de los titulos de crédito: endoso.
9/5y Maria Instrumentacién - Concelpto. Clas?s. Distintas funciones.-El aval-
12/5 ly2 Guadalu;?e concepto — instrumentacidn. Solidaridad cambiaria.
VILLAGRAN |37.- Prescripcién liberatoria en los titulos circulatorios. Distintos
supuestos.-
Pahlo Repaso Y Préctico
1503 MUINOS
11/5y Noel Angel ?,8.— .L?tra de Cabio.' ) Concept.o.. Pagaré: c.oncepto. Sujetos
17/05 ly2 2 ARATE |nt§rv1q|entes. Aceptacién. Vencimientos previstos en la ley.
Solidaridad. Aval. —
39.- Cheque: concepto. Funcién econdmica. Regulacién legal.
Circulares del Banco Central de la Republica Argentina. Cheques de
pago comun Concepto y caracteristicas —. Cheque de pago diferido.
Plazo. Registro. Efectos. Aval. Trasmisibilidad. Presentacién. Pago.
16/5 Y Maria Rechazo: causales. Libramiento de ’cheques sin provisién de fondos.
19/5 ly2 Guadalupe Consecuencias del rechazo: econdmicas, administrativas, penales.
VILLAGRAN | Concepto, régimen legal.- Camaras compensadoras: concepto,
funciones. Modalidades de libramiento: cheques cruzados- Cheque
imputado- Cheque certificado- Concepto y efectos de cada caso.
40.- Facturas de crédito Concepto Utilidad en el comercio.
Trasmisién.-
Emilia Repaso y practico sobre titulos
FORNARI y
20/05 1y2 Bkl
MUINOS
Segundo Parcial -
30/5 ly2 Temas: Desde 6ta a 11 clase- ambas incluidas.-
Entrega de notas.-
1/6y 15 2 Coloquio para los que estdn en condiciones de promocionar
3/6 v Todos los docentes a cargo este dictado.-
UNICO RECUPERATORIO DE 12 Y 22 PARCIAL
Lo rinden los que desaprobaron alguno de los parciales.
Todos los dias viernes se dictard una clase para reforzar los temas
6/06 1y2
dados durante la semana, completar alguno que haya guedado
inconcluso o realizar un practico sobre los mismos, en el horario de la
tarde, junto con la otra comisién
Elizabeth | Entrega de regularidades.
SAFAR y Noel

Angel ZARATE

Promocidn:
Al final del dictado 5ta clase los alumnos gue obtuvieren 7 "o mas en
el primer parcial tendran posibilidad de promocionar la materia,




acreditando un 80% de asistencia y rindiendo un coloquio oral del
resto de la materia, que deberd ser aprobados con 7 0 més de 7. En
caso de no obtener esta calificacion se les otorgara la regularidad.
Regularidad:

Los que aprueben con nota inferior a 7 y superior a 4, en el primer y
el segundo parcial, obtendrén sdlo la regularidad. En caso de no
alcanzar esa calificacion en alguno de ellos o en ambos, tendran un
parcial recuperatorio para ambos parciales. Si desaprueban el
recuparatorio, quedaran libres u en este caso rinden examen final
oral o escrito, sin bolillero.
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